
toulon
Informez nos lecteurs!
Associations, quels sont vos projets de rentrée? Vous pouvez nous envoyer un
texte avec ou sans photo, précisant le nom de votre association, les activités
qu’elle couvre, votre grand projet de rentrée et les coordonnées auxquelles le
grand public peut vous joindre. Vos mails à : toulonloc@nicematin.fr

la rentrée dans Var-matin
Dans Var-matin de
lundi, une grande
enquête de trois
pages : « A qui
profite le RCT? »

spécial RCT
C’est le nombre de
visiteurs attendus
jusqu’à dimanche au

Zénith Oméga, à l’occasion du Salon
de l’immobilier. Entrée gratuite.

10 000
le chiffre du jour

Si vous avez un projet de
construction ou d’achat

de logement en tête, c’est
peut-être le moment de le
concrétiser en allant visiter
le Salon de l’immobilier au
Zénith Oméga. Les profes-
sionnels se partagent
3000 m2 d’espace joliment
aménagés. Ils proposent des
offres promotionnelles, vala-
bles pour toute signature
durant le salon.
Pour les visiteurs, c’est l’oc-
casion de découvrir en un
même lieu les offres du mar-
ché et de pouvoir les com-
parer sans y passer des jour-
nées entières. Sans se rui-
ner à la pompe, à naviguer
d’un promoteur à l’autre.

Les visiteurs
font leur marché
Jusqu’à demain soir, le Zé-
nith est transformé en
grande surface de l’immo-
bilier. Les visiteurs ont com-
mencé hier à faire leur mar-
ché. Comme ce couple de
retraités désireux de trou-
ver un appartement moins
spacieux mais plus luxueux
que celui qu’il occupe ac-
tuellement. « On aimerait
trouver à La Garde, dans un
petit immeuble peu élevé,
avec une grande terrasse et

les commodités à la porte.
Ici c’est pratique. On peut
passer d’un stand à l’autre et
comparer. On voit les ma-
quettes. On peut se projeter »,
argumente Danielle.
« Ça ne veut pas dire qu’on
va se décider tout de suite, re-
marque René. On prend des
documents. On va les regar-
der à la maison. On revien-
dra peut-être dimanche. Dans
tous les cas, si on achète sur
plan, on demandera à jeter
un œil sur les constructions
déjà réalisées. »
Côté professionnel, on n’est
jamais sûr de bien vendre.
« On n’a pas la boule de cris-
tal », regrette un exposant.
C’est surtout l’occasion
d’une prise de contact et de
diffusion d’information.

C. H.-B.

 Le 2e Salon de l’immobilier du Var-Côte d’Azur est ouvert jusqu’à dimanche
soir au Zénith Oméga. Cent vingt exposants présents. Plusieurs promos à dénicher

Promoteurs, constructeurs de maisons individuelles, banques et organismes de financement, pôle notarial… les pro-
fessionnels de l’immobilier sont regroupés jusqu’à dimanche soir au Zénith Oméga. (Photo Gérard Raynaud)

Encore deux jours
pour dénicher son cocon

■ Le Salon de l’immobilier est
ouvert encore aujourd’hui et
demain de 10 h à 19 h.
L’accueil est situé à l’entrée
côté boulevard du
commandant Nicolas. Le Salon
des énergies renouvelables
Enerbat est accessible et
gratuit par la même entrée.

RENSEIGNEMENTS

Au salon tout est mis en œuvre
pour attirer le client. Beaux stands,
belles maquettes. Et… belles pro-
mos en cas de signature. A titre
d’exemple, la société Cogedim
offre le montant de la TVA ou pro-
pose une remise de , % selon les

dossiers. Un T sur le programme
de l’avenue colonel Fabien passe
de   F à   F et le T
de   F à   F. Au Patio
Sainte-Musse, il reste  apparte-
ments avec remise de   F. et
boxe sous-sol offert. Au Clos St-

Roch, chez Segeprim, les frais de
notaire sont offerts et les paie-
ments sont différés à la livraison.
Les constructeurs individuels, nom-
breux sur le salon, proposent aussi
des conditions préférentielles pen-
dant la durée du salon.

Trois jours de promos et conditions préférentielles


